Formation "Reprise d'entreprise : développer
un projet entrepreneurial reuss!"

5 jours de formation pour vous aider a construire votre business plan
et a préparer votre projet de reprise d'entreprise

Laho

TERRE DE FORMATIONS

(€ caHauTs-DE-FRANCE

<
1625€

nets de taxes

Cette formation est financable avec votre
Compte Personnel de Formation (CPF)

Cette offre de formation
est éligible 3

MON
COMPTE

Pour la retrouver facilement sur le site
moncompteformation.gouv.fr, tapez dans
le moteur de recherche "Reprise d'en-
treprise : développer un projet entrepre-

o)

fi

neurial réussi"

POURQUI?

Toute personne envisa-
geant de reprendre une
entreprise avec une ac-
tivité ayant des salariés
(pas uniquement un em-
placement), quel que soit
l'état d’avancement de
son projet

PRE-REQUIS

Avoir envie de reprendre
une entreprise

DUREE

5 jours sur 2 semaines,
avec un temps de travail
en équipe en dehors du
temps de formation

Du lundi au vendredi
de 9h a 12h30
et de 14h a 17h30

Lensemble de notre offre en ligne

hautsdefrance.cci.fr

Vous avez la fibre entrepreneuriale et vous voulez mettre toutes les
chances de votre coté pour réussir votre projet ? Comprendre le processus
de reprise, préparer un projet de reprise d’entreprise cohérent, analyser
des cibles dans les régles de l'art... Suivez la formation "Reprise d'entre-
prise : développer un projet entrepreneurial réussi" pour acquérir toutes

ces compétences.

OBJECTIFS

A la fin de la formation, vous aurez les
compétences nécessaires pour :

m Définir et cadrer votre projet entrepre-
neurial.

m Analyser et valoriser une entreprise cible.
m Négocier et sécuriser la transmission.

m Structurer un plan de financement et de
développement viable.

conTeny|

Durant la formation, vous allez mettre
en pratique des méthodes et utiliser des
outils pour travailler efficacement sur les
thémes suivants :

1. Définir un projet de reprise d’entreprise

« Définir les critéres de recherche,
d’adéquation entre le porteur de pro-
jet et 'entreprise a reprendre.

« ldentifier les contraintes financiéres
et les opportunités du marché.

« Définir son profil de repreneur (moti-
vations, compétences, ressources per-
sonnelles...).

« Rédiger une fiche de cadrage projet.

2. Construire une stratégie de recherche

» Définir des critéres de recherche en
adéquation avec la stratégie du projet

« lIdentifier des canaux de sourcing en
relation avec son projet de reprise.

3.Réaliser un diagnostic approfondi de
Uentreprise a reprendre
 Choisir et utiliser les outils de dia-

gnostic pour mesurer les opportuni-
tés de reprise.

« ldentifier les facteurs clés de succes,
opportunités et menaces du marché.

« Evaluer lopportunité de la reprise en
réalisant un diagnostic de la situation
interne de l'entreprise.

4, Estimer la valeur de U'entreprise cible

 Déterminer les principauxindicateurs
de rentabilité et de solvabilité.

« Appliquer la méthode de valorisation
choisie selon U'entreprise cible.

« Connaitre les principaux retraitements
et calculer le prix d’acquisition.
5.ldentifier les leviers de la négociation
de reprise d'une entreprise

« Appréhender la négociation et l'argu-
mentation : prise en compte de la si-
tuation du cédant, attentes, objectifs,
contraintes.

- S'approprier les points clefs de la né-
gociation.
6. Formaliser le budget prévisionnel du
projet de reprise
« Définir des hypothéses d’activités.
+ Reéaliser des prévisions financiéres.
« Formaliser une étude de la viabilité
du projet.
7. Piloter le processus juridique spéci-
fique au projet de reprise

+ ldentifier les principaux relais: avocat,
expert-comptable, notaire, assureur.

« Appréhender le processus juridique
de la transaction.

« Définir le cadre juridique, fiscal, social
et patrimonial le plus adapteé.
8.Elaborer un montage financier adapté
a son projet
« Identifier les besoins et les ressources
de financement.

« Rechercher des financements.
« Confirmer la faisabilité du projet.

SOLUCCIO

Création-Reprise-Transmission
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Formation "Reprise d'entreprise: =~
developper un projet entrepreneurial reussi"

FQW% INTERVENANTS

+ Conseillers spéciali-
sés de votre Chambre
de Commerce et
d’'Industrie

- Experts techniques
(avocat, notaire...)

>  MODALITES
2. PEDAGOGIQUES

+ Formation collective
en présentiel

Formation privilégiant
les mises en pratique :
il est recommandé de
vous familiariser avec
les différents sujets
travaillés en formation
avant la session

2 jours de travail per-
sonnel en équipe

MOYENS ET OUTILS

PEDAGOGIQUES

» Supports de cours

- Vidéo-projection,
paperboard
CCl Business Builder,
plateforme pour vous
aider dans la construc-
tion de votre projet
d’entreprise et vous
donner accés aux res-
sources utiles

CALENDRIER

Consultez les dates et
lieux des prochaines ses-
sions de formation de-
puis l'adresse suivante :

https://hautsdefrance.cci.
fr/solutions/
formation-5-jours-
reprendre/

Certification RS7413 - "Reprise d’entreprise : développer
un projet entrepreneurial réussi” - Enregistrée au RS de
France Compétences le 27/11/2025 - Certificateur : CCl
France.

Préparée dans le cadre de la formation "5 jours pour
reprendre”, le programme phare du réseau des CCl pour
accompagner les repreneurs d’entreprise.

LES POINTS FORTS

Une méthode éprouvée

m La découverte et le décryptage: des in-
tervenants professionnels décrypteront
chacun des thémes de la formation

m L'échange entre pairs:vous profiterez de
la formation pour développer votre ré-
seau professionnel avec les autres par-
ticipants et les différents intervenants

m L'action : en équipe, pendant la forma-
tion, vous mettrez en ceuvre les mé-
thodes et utiliserez les outils essentiels
pour concevoir un projet de reprise
d’entreprise

m Une certification de compétences : en
fonction des résultats obtenus lors de
l'évaluation des acquis, vous pourrez
obtenir un certificat de compétences
reconnu par ['Etat. Le certificat "Reprise
d'entreprise : développer un projet en-
trepreneurial réussi" prouve 'engage-
ment dans votre projet et votre volonté
d'identifier toutes les facettes de votre
projet entrepreneurial pour décider en
connaissance de cause de vous lancer.

® U'accompagnement post-formation en
option:vous pourrez, a l'issue de la for-
mation, demander un accompagnement
individuel pour approfondir votre pro-
jet, rédiger un business plan et lancer
votre entreprise.

Une maitrise des points-clés

A la fin de cette formation, vous maitri-
serez:

B Les points-clés d’un projet acceptable
par le marché

m Les points-clés financiers

B Les points-clés juridiques, fiscaux et
sociaux

B Les points-clés du pilotage
Un positionnement

entrepreneurial

Vous serez en capacité de situer votre
projet par rapport aux bonnes pratiques
entrepreneuriales.

MODALITES D'EVALUATION

L'évaluation de la certification repose sur
une mise en situation professionnelle,
adossée au projet réel du candidat ou a
une étude de cas reconstituée.

Chaque candidat doit produire, indivi-
duellement, un ensemble de livrables re-
présentatifs d'un processus complet de
reprise d’entreprise, comprenant notam-
ment :

m Une fiche de cadrage du projet et la dé-
finition des critéres de recherche.

m Une stratégie de recherche et les canaux
de sourcing identifiés.

m Un diagnostic complet de U'entreprise
cible, incluant ses dimensions finan-
ciéres, organisationnelles et de marché.

m Une valorisation financiére argumentée
et adaptée au secteur.

m Une mise en situation de négociation
avec le cédant.

® Un compte de résultat prévisionnel et
un budget de reprise.

m Une description du processus juridique
envisagé pour sécuriser la transaction.

m Un plan de financement détaillé mo-
bilisant fonds propres, dettes et aides
publiques.

DELAIS ET MODALITES D'ACCES

L'entrée enformation s’effectue au plustard
6 mois suivant la demande d’inscription

Contactez votre CCl pour obtenir plus de
renseignements (contacts ci-dessous)

Cette formation est accessible aux per-
sonnes ensituation de handicap. Contactez
votre CCl pour une analyse de vos besoins.

VOS CONTACTS DE PROXIMITE

CCI ARTOIS : Victor KANNAPEL « 03 2123 24 24 + transmission@artois.cci.fr
CClI GRAND LILLE : Christophe MEURISSE - 03 20 63 77 81 + creation@grand-lille.cci.fr
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